


 
 

 
  
 
 
 
 
 
 

Thuyết trình không còn là kỹ năng “đứng nói cho hay”, mà là năng lực 

tạo ảnh hưởng, định hình quan điểm và dẫn dắt hành động trong mọi 

bối cảnh từ hội họp nội bộ đến sân khấu lớn. Cá nhân có năng lực 

thuyết trình không chỉ chiếm ưu thế trong giao tiếp, mà còn là nhân tố 

dẫn dắt cuộc chơi trong đàm phán, quản lý và truyền cảm hứng. 

Khóa học "Nghệ thuật thuyết trình – Phương pháp & Thực hành" 

tại PTI được thiết kế như một chương trình huấn luyện toàn diện, giúp 

học viên: 

 Nâng cấp tư duy trình bày để thuyết phục cả người khó tính 

nhất.  

 Chinh phục khán phòng bằng ngôn ngữ cơ thể và biểu cảm 

gương mặt.  

 Biến giọng nói thành công cụ truyền năng lượng và dẫn dắt cảm 

xúc. 

LỜI GIỚI THIỆU 



 
 

ĐỐI TƯỢNG THAM GIA 

 Cấp quản lý, trưởng nhóm, giám đốc 
chức năng thường xuyên phải họp, trình 
bày kế hoạch, báo cáo chiến lược; 

 Chuyên gia đào tạo, giảng viên nội bộ 
cần cải thiện năng lực truyền đạt; 

 Nhân sự kinh doanh, marketing, quan hệ 
khách hàng cần trình bày thuyết phục; 

 Người làm truyền thông, MC, diễn giả 
hoặc có định hướng phát triển bản thân 
trong vai trò người nói chuyên nghiệp; 

 Bất cứ ai muốn vượt qua nỗi sợ nói 
trước đám đông, xây dựng hình ảnh tự 
tin và chuyên nghiệp. 

Sau khóa học, học viên có thể: 

 Hiểu rõ cấu trúc một bài thuyết trình chuyên nghiệp, từ chuẩn bị nội dung 
đến xử lý tình huống phát sinh; 

 Tự tin đứng trước đám đông, kiểm soát giọng nói, ánh mắt, cử chỉ và cảm 
xúc; 

 Biết cách chuyển tải thông điệp mạch lạc, logic và truyền cảm hứng đến 
người nghe; 

 Nắm vững các kỹ thuật trình chiếu, sử dụng ngôn ngữ cơ thể, storytelling 
và thuyết phục tâm lý; 

 Thực hành và nhận phản hồi trực tiếp để hoàn thiện phong cách thuyết 
trình cá nhân; 

 Tự xây dựng và trình bày thành công ít nhất một bài thuyết trình hoàn chỉnh 
trong suốt khóa học. 

MỤC TIÊU CHƯƠNG TRÌNH 



 

STT Học phần Nội dung chi tiết 

1 
TỔNG QUAN VỀ 
THUYẾT TRÌNH 
CHUYÊN NGHIỆP  

- Phương pháp học tập & tự khuyến học. 
- Những yếu tố tạo nên một bài thuyết trình hay 
& một diễn giả thành công. 
- Các dạng & phong cách thuyết trình. 
- Nguyên tắc Troika & 5S. 
- Case study số 1. 

2 

XÂY DỰNG NỘI 
DUNG BÀI DIỄN VĂN 
HOẶC THUYẾT 
TRÌNH  

- Tiến trình & các bước xây dựng nội dung. 
- Xác lập mục tiêu 3G. 
- Kiểm soát những nỗi sợ hãi thông thường khi 
presentations. 
- Case study số 2. 

3 
SỬ DỤNG CÔNG CỤ 
BỔ TRỢ (SLIDE 
SHOW & FLIPCHART 

- 3 nhân tố tạo nên sự thu hút. 
- Những điều nên tránh khi thiết kế. 
- Tác dụng của 1 slideshow thẩm mỹ. 
- Thực hành tạo slideshow (Case study số 3).  

4 RÈN LUYỆN CÁCH 
BIỂU ĐẠT  

- Bài luyện giọng. 
- Bài luyện tốc độ. 
- Bài luyện ngôn ngữ cơ thể. 
- Bài luyện cách thức hỏi & trả lời câu hỏi của 
cử tọa. 
- Mục tiêu SMART + Kế hoạch STAR. 
- Quy tắc 7S. 
- Case study số 4. 

5 
NGHỆ THUẬT  
VÀ TÍP TRONG 
PRESENTATIONS 

- Cách thức tránh ngôn ngữ giáo điều. 
- Những điều tối kỵ trong thuyết trình. 
- Những nguyên tắc cuối cùng. 
- Giao đề tài và học viên triển khai theo nhóm. 

6 THI VÀ ĐÁNH GIÁ, 
TỔNG KẾT  

- Thực hành giữa các nhóm & Tổng kết, rút 
kinh nghiệm. 

NỘI DUNG CHƯƠNG TRÌNH 



 

TỔ CHỨC GIÁO DỤC ĐÀO TẠO PTI 
* Tầng 14, Tháp B, tòa nhà Sông Đà, Đ. Phạm Hùng, P. Mỹ Đình 1, Q. Nam Từ Liêm, Tp. Hà Nội 
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* 106/4 Trường Chinh, Khu Phố 6, Phường Tân Hưng Thuận, Quận 12, Tp. HCM. 

 

GIẢNG VIÊN 

 Chủ tịch HĐQT Công ty Tư vấn Quốc tế IMCE 
 Chủ tịch HĐ Viện Nghiên cứu Phát triển Kinh tế 

Châu Á – Thái Bình Dương 
 Tổng Giám đốc GHC Global, Giảng viên cao cấp 

tại PTI & PBS 
 Cố vấn của nhiều thương hiệu trong và ngoài 

nước. 

Chuyên gia Nguyễn Hoàng Phương 

 Liên hệ: 
 
 

Với hơn 15 năm kinh nghiệm tư vấn và đào tạo, ông là người góp phần định 
hình tư duy chiến lược và giúp hàng trăm doanh nghiệp SME vươn lên mạnh 
mẽ trong thị trường cạnh tranh. 

Bên cạnh vai trò chuyên gia, ông còn là tác giả và chủ biên của nhiều ấn 
phẩm chuyên sâu, được giới doanh nhân đánh giá cao: 

- Xây dựng kế hoạch tiếp thị hoàn hảo (2012); Chiến lược marketing 
dành cho SME Việt Nam (2020); Chinh phục nghệ thuật thuyết trình (2021); 
Chiến lược giá (hiệu đính – 2021); Bộ sách kỹ năng bỏ túi cho nhà quản trị 
(2021); Master Branding (2024). 

Tầng 5, Tòa Rox Center, 136 Hồ Tùng Mậu, Bắc Từ Liêm, Hà Nội
Lầu 5 khu C toà nhà Flemington, 182 Lê Đại Hành, P.Phú Thọ, TP.Hồ Chí Minh


